
                                                                                   

Assistant commercial 
 

L’assistant ou attaché commercial est un 

ambassadeur de l’entreprise et, ou de la 

marque qu’il représente. Il a en charge de 

convaincre les clients d’acheter les 

produits et services de l’entreprise. Ceci 

nécessite une parfaite connaissance des 

produits et services mais il faudra aussi 

savoir être persuasif et maîtriser les 

techniques de vente tout en ayant de 

solides compétences d’écoute. Parmi ces 

autres tâches, ce professionnel devra 

également développer sa clientèle. Enfin, 

il devra s’assurer de la satisfaction du 

client afin de le fidéliser.  

 

L’emploi dans la Loire

 
 

 

6 900  
actifs en emploi 
 

 

 

- 7 % 
entre 2013 et 2018 

 

Source : INSEE - recensements de la population 2013 et 2018 ; Traitements : ELO. 

 

Quelles conditions de travail ce métier offre-t-il ? 

 
 

 

Parmi les salariés : 

92 % de CDI  

 

 

 

91 % de salariés à 

temps complet 

     

 

2 170 € 
salaire net moyen 
(pour un temps plein) 

 1 930 €  
salaire net moyen en début de 
carrière (pour un temps plein) 

 

Source : INSEE - recensement de la population 2018, Plateforme CLEOR Via Compétences ; Traitements : ELO. 

 

Les perspectives d’embauche 

 
 

 

 

 

Projets de 
recrutement 

 

 

Départ en retraite 
       à 5 ans                       à 10 ans   

 

390 
  

560 
  

1 270 
 

Source : INSEE - recensement de la population 2018, Pôle emploi – enquête Besoins en main d’œuvre ; Traitements : ELO. 

2021 Et après ? 



                                                                                   

 

Le niveau  
de formation attendue 

 

 Les formations proposées au Lycée 
Benoît Charvet 

 
 

 

28% BAC +2 
26% BAC 
23% BAC +3  

 
 
Source : INSEE - recensement de la 
population 2018 ; Traitements : ELO. 

 
 

 
 

Bac Pro Métiers de la vente 
Prochaine rentrée : septembre 2022 
 
Pour ce métier, il est préférable 
d‘envisager une poursuite d’étude 
dans le supérieur.  
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Découvrir le métier  

plus en détails sur le site : 

www.onisep.fr 

Des chiffres en plus ! 

Via Compétences vous propose la 

plateforme CLEOR 

Le métier en vidéo sur  

ONISEP TV- Vendeur 

Les métiers du commerce 

Trouver votre alternance 

Un outil pour trouver votre 

entreprise près de chez-vous 

labonnealternance.pole-emploi.fr 

   Qui contacter ? 

Lycée Des Métiers  

Benoît CHARVET 

19 bis Rue de Laharpe 

42000 SAINT-ÉTIENNE 

Téléphone : 04-77-49-30-80 

Courriel : 0420049a@ac-lyon.fr 

 

  Aller au lycée Benoît Charvet 

https://benoit-charvet.ent.auvergnerhonealpes.fr/le-lycee-b-charvet/nos-fiches-formations/nos-formations-du-tertiaire/baccalaureat-professionnel-metiers-du-commerce-et-de-la-vente-538.htm?URL_BLOG_FILTRE=%23241
https://www.onisep.fr/Ressources/Univers-Metier/Metiers/attache-commercial-attachee-commerciale
https://www.cleor-auvergnerhonealpes.fr/metier/11402
https://oniseptv.onisep.fr/onv/cedric-vendeur
https://www.youtube.com/watch?v=J4zb1agmsxE
https://labonnealternance.pole-emploi.fr/recherche-apprentissage?&display=list&job_name=D%C3%A9veloppement%20commercial%2C%20force%20de%20vente&romes=D1403,D1402,D1404,D1406&radius=30&lat=45.442925&lon=4.361149&zipcode=42000&insee=42218&address=Saint-%C3%89tienne%2042000&s=1637573891583
https://www.google.com/maps/place/Lyc%C3%A9e+Professionnel+Beno%C3%AEt+Charvet/@45.4467551,4.3778107,15z/data=!4m5!3m4!1s0x0:0x1d8c828bf2558a68!8m2!3d45.4467447!4d4.3777412

